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Cifras Atesa 2005

• Cifra de ventas: 120 millones de €

• Numero de Vehículos: Turismos:      14.500
Industriales: 7.000

Total: 21.500 



Ventas por canales 2006
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Cuota de Agencias + Implants en Atesa
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Cuota de Agencias e Implants en Atesa
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Número de Agencias e Implants (ene-sep)
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Evolucion de las comisiones Agencias e Implants

2005 2006 2006 2006 2006 2006 2006 2006 2006 2006

12 01 02 03 04 05 06 07 08 09



Evolucion de las comisiones Agencias e Implants

13,57%

12,61%

0,00%

2,00%

4,00%

6,00%

8,00%

10,00%

12,00%

14,00%

16,00%

2005 ENE-SEP2006



Hitos 2005-2006

Fechas
»Amadeus Acceso 2005
»Amadeus Acceso completo Plus Dic05
»Concurso estaciones ADIF Julio06
»Bono Electrónico Agosto06
»Mejoras Tecnológicas Call Center 2006
»Renovación Flota Continua

IV Campaña de Seguridad Junio06



IV Campaña de Seguridad



Reservas Amadeus
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Conclusiones

• Atesa consolida su situación en el mercado del Rent a Car.

• Atesa sigue apostando por el canal de agencias de viaje.

• Atesa mantiene e incluso incrementa sus remuneraciones a este canal

• Atesa se está dotando de las mejores herramientas para trabajar con las 
agencias de viaje.

• El “canal” Internet va captando clientes tradicionales de agencias.

• Hay que encontrar soluciones imaginativas, para no sólo defender, sino 
potenciar el “canal agencias”.
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